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Uvod

Vel godinama govorimo o uspjesima startupa u Hrvatskoj, u ovom slucaju brzorastucih
tehnoloskih tvrtki poput Rimac Automobila, Bellabeata, Farmerona i recentno — Nanobita.
No dosad nismo imali pregled koliko se zapravo ulaze u startupe, tko ulaze te — ako zelimo
osigurati kao ekosustav dugorocan pristup kapitalu potrebnom za razvoj — zasto ulazu!

Istrazivanje “Trendovi ulaganja u hrvatske startupe u 2014.” koje je provela Netokracija kao
"TechCrunch jugoisto¢ne Europe” uz podrsku regionalnog fonda baziranog u San Franciscu
StartLabs te niza drugih partnera, sluzit ¢e ne samo kao informacija o stanju ulaganja u teh-
noloskoj industriji u 2014., vec i kao pokazatelj sve vece akceleracije te industrije u Hrvat-
skoj.

Dok je prvotni model razvoja hrvatskog ICT-a bio temeljen na ‘outsourcanju’ usluga, bilo za
hrvatske, regionalne ili strane klijente - upravo tehnoloski proizvodi, bilo da se radi o igrama
ili analitickim sustavima:

« Nude najvecu i najbrzu mogucénost rasta koji ne ovisi tek o broju zaposlenih koji ¢e odra-
divati klijentske projekte koji su Cesto upravo inozemni proizvodi;

- Jedini su pravi model razvoja globalnih uspjeha po uzoru na nedostiznu Silicijsku dolinu
koje te tvrtke od Facebooka do Googlea i Ubera, u slucaju razvoja proizvoda, mogu biti
¢lan;

« Hrvatske tvrtke usmjeravaju na globalno trziste, gdje uc¢e nove modele akvizicije korisni-

ka, razvoja proizvoda, komuniciranja s krajnjim klijentima itd.;

« Iskoristavaju, ovisno o proizvodu, ne samo tehnoloSke vec i druge talente hrvatskog
trziSta rada koje takoder uce kako poslovati na globalnoj razini;

« Uce cijele nove generacije kako mogu stvoriti nesto “svoje” i kako postoje korisnici koji
Ce to koristiti - Sirom svijeta.

Razvoj proizvoda za velik broj korisnika u Hrvatskoj mnogo je zahtjevniji od “usluga”, prven-
stveno zbog nedostatka znanja te potrebe za kapitalom koji ¢e omoguditi ubrzan razvoj i
rast proizvoda.

Ovo istrazivanje jasno pokazuje gdje su i za kakvu vrstu proizvoda hrvatski startupi osigurali
kapital, a ujedno i ukljuc¢ivanje u globalne tokove tehnoloske industrije. Kao sto ¢e vecina
‘foundera’ (osnivacla startupa) navesti, investicija sama po sebi nije uspjeh. No, klju¢an je
element razvoja startup tvrtki koji kao ekosustav moramo razumjeti te imati pregled kako bi



se cijeli ekosistem, od startupa do ulagaca, razvijao dalje.

S ovim istrazivanjem konacno imamo taj pregled, a kako ¢e ono pokazati: Hrvatski startu-

pi su u samo nekoliko godina, s naglaskom na 2014., uspjeli pocCeti stvarati proizvode za
globalno trziste kojima je dodatni kapital opisan u istrazivanju, zaista potreban zbog potreba
rasta!

Ivan Brezak Brkan, osnivac i glavni urednik Netokracije

Startupi trebaju vanjsku investiciju kada zele ‘trcati‘ brze, tj. najbrze.

Matija Kopi¢, suosnivac Farmerona

“Ovakva istrazivanja su jedan u nizu faktora koji ce pomoci da regio-
nalna tehnoloska zajednica ostvari svoj pun potencijal.”

Nebojsa Lazi¢, Partner, Startlabs



Udeseterostrucen iznos investicija u 2014.

Prema dostupnim podatcima, investicije je u 2014. godini osiguralo devetnaest hrvatskih
startupa: Rimac Automobili, Bellabeat, Farmeron, Repsly, Teddy The Guardian, CodeAnyw-
here, Madbarz, Agrivi, Cinexio, Ironward, Greenpie, Oradian, Serwantess, u:Plug, Hipersfera,
ThiefScry, Colomb.io, Zzzzapp i Drive Angel.

U njih je proSle godine ulozeno vise od dvadeset milijuna eura — rijeC je samo o iznosima
koji su javno komunicirani, dok se odreden broj tvrtki koje su investicije dobile odlucio zadr-
Zati taj podatak za sebe.

Mozda se to ne Cini velikom brojkom u usporedbi s drugim ekosustavima, gdje se i pojedi-
nacne investicije mogu pohvaliti sedmero i osmeroznamenkastim ciframa, no hrvatski je
ekosustav ipak jos u drukcijoj fazi razvoja od startupaskih zarista gdje se seed investicije
broje u milijunima.

Da biste osigurali investiciju; budite iskreni, imajte odgovore na sva
pitanja i budite spremni “fundraisingu” posvetiti 100 % svog vremena.

— Matija Kopié, suosnivac Farmerona

Ono Sto uistinu pokazuje napredak je usporedba proslogodisnjih uspjeha s prijasnjima.
Prema podatcima koje je pruzio , investicije u Hrvatske
startupe u 2013. godini iznosile su sveukupno 2 180 000 eura — u grubim terminima, samo
godinu dana kasnije taj se broj udeseterostrucio, pa je tako 2014. godina zatvorena uz 21
206 023 eura ulaganja.


http://zipzg.com/blog/investicije-u-hrvatske-startupe-infografika/

Investicije u hrvatsku startup scenu kroz godine

Ono Sto mozemo primijetiti je da u obje godine gotovo polovicu tog iznosa nosi jedan star-
tup — prosle godine je jedan od sveukupno dva milijuna eura investicije dobio Degordian,
dok je ove godine pola ukupnih investicija u Hrvatsku startup scenu skupila tvrtka Rimac

Automobili.



Trendovi u startup ulaganjima

Povecanje broja zrelih projekata

Jedna se bitna promjena ipak dogodila u tom periodu — u 2012. najveda je investicija bila
2,5 puta veda od sljedece na popisu, u 2013. dvostruko, dok je razlika izmedu investicije
Rimac Automobila od one kojom se moze pohvaliti Bellabeat ve¢a samo 1,5 puta.

Omjer dviju najvisih investicija
Osim Sto se sveukupna uloZzena suma povecala, povecao se i broj zrelijih startupa koji su
prikupili sedmero i osmeroznamenkaste iznose, a smanijila se razlika medu njima, sto su sve

znakovi sazrijevanja same startup scene. Nije viSe rijeC o izoliranim uspjesima i iznimkama,
vec o kontinuiranom napretku kroz godine koji se odrazava i u visini investicija.

Startupi trebaju traziti investiciju jedino kada znaju da im stvarno tre-
ba tj. da bez nje ne mogu. Dobivanje investicije samo po sebi nikako
nije uspjeh!

— Ivan Burazin, suosniva¢ CodeAnywherea

U top pet investicija usli su s 10 milijuna eura, slijedi sa 6,5 mi-
lijuna eura, s 2,3 milijuna, s nesto vise od milijun eura investicije te


http://www.netokracija.com/rimac-automobili-10-milijuna-eura-ulaganje-91477
http://www.netokracija.com/bellabeat-tri-milijuna-dolara-seed-ggv-capital-93385
http://www.netokracija.com/farmeron-osigurao-2-65-milijuna-dolara-77167
http://www.netokracija.com/repsly-investicija-1-25-milijuna-dolara-79537
http://www.netokracija.com/teddy-guardian-seed-ulaganje-prednarudzbe-95614

s aproksimativno 350 tisuca eura ulaganja.

Pet najvisih investicija u hrvatske startupe

Vrijeme hardverskih startupa

Medu pet najvecih investicija u hrvatske startupe nalaze se Cak tri hardverska projekta.
Hardver je trend koji na ovim podrucjima tek uzima maha, a razvoj hardverskih projekata
ktome nosi sa sobom neke izazove i ulaganja kojih u softverskim projektima nema, pa ne
¢udi Sto je vedi broj projekata, onih u koje je ulozeno i onih koji investiciju jos traze, temelje-
no na softveru.

Istina je da je proizvodnja laksa nego sto je bila prije, Kina je mnogo
otvorenija, a cijena proizvodnje manja, ali isto tako i je 10 puta lakse
pisati softver nego sto je bilo prije!

— Sandro Mur, suosnivac Bellabeata

Od 19 startupa koji su dobili neku vrstu ulaganja u 2014. godini, barem prema dostupnim po-
datcima, njih 7 ili 37 posto razvija hardverske proizvode — to su Rimac Automobili, Bella-


http://www.netokracija.com/teddy-guardian-seed-ulaganje-prednarudzbe-95614
http://www.netokracija.com/rimac-automobili-10-milijuna-eura-ulaganje-91477

beat, Teddy The Guardian, Serwantess, u:Plug, Hipersfera i ThiefScry.

No pogledamo li odnos hardverskih i softverskih projekata iz druge perspektive, kroz visinu
investicije, dolazimo do mnogo drukcijeg omjera.

Omjer hardverskih i softverskih projekata

Investicije u hardverske i softverske proizvode



Softverski projekti, koji ¢ine 68,5 posto hrvatskih startupa u koje je ulozeno u 2014. godini,
zasluzni su tek za 20 posto od uloZzene sume — 80 posto sveukupnog iznosa investicija u
hrvatske startupe prosie je godine dobilo upravo ovih 7 hardverskih projekata.

Ocito je da je da se ta prvotna ulaganja isplate te da je upravo sad

— hardverske su komponente pristupacnije, povezivost sa softverom je
poboljSana, loT trend paralelno uzima maha, pametni telefoni i tableti su sveprisutni, a kre-
iranje prototipa i testiranje mnogo su jednostavniji zahvaljujuéi komercijalizaciji tehnologije
3D ispisa.

U svijetu se takoder radaju akceleratori i programi specijalizirani upravo za hardverske star-
tupe, no razvoj hardverskih projekata olaksan je i u regiji gdje studiji poput nude
uslugu razvoja hardverskih proizvoda kao pandan softverskim agencijama, a klasteri poput
zagrebacke nude usluge naprednog 3D ispisa i prototipiranja.

Ulozeno vrijeme utjece na visinu ulaganja

Hardverska ili softverska priroda proizvoda ipak nisu jedini kriteriji koji utjecu na visinu
investicije — iako je raSireno (pogresno) mnijenje da se u svijetu startupa visoke investicije
dobivaju lako i brzo, to uistinu nije slucaj. Najvise investicije s popisa, koje se broje u stoti-
nama tisuca ili milijunima eura, dobile su tvrtke koje na svojim proizvodima rade izmedu dvi-
je do pet godina, dok pocetne investicije za nove startupe obi¢no dolaze iz akceleratorskih
programa i broje se u desetcima tisuca.

lako je rije€ o velikim iznosima dobivenim u kratkom roku u odnosu na tradicionalnije as-
pekte gospodarstva, trebalo bi ipak uzeti u obzir ulozen trud i vrijeme i razbiti Stetne predra-
sude o “brzom novcu”.


http://www.netokracija.com/idcee-2014-hardver-startupi-88296
http://www.netokracija.com/idcee-2014-hardver-startupi-88296
http://www.netokracija.com/evolve-enfojer-stellar-98252
http://www.3d-grupa.com/

Tko tocno investira?

Najvedi broj investicija iz Bugarske

Prema dostupnim informacijama, iz Hrvatske su u hrvatske startupe stigle samo dvije in-
vesticije, i to privatnih ulagaca: Nenad Bakic ulozio je u rijecku tvrtku E-glas, koja razvija

, sustav za upravljanje domom glasovnim naredbama namijenjen nepokretnim i
tesko pokretnim osobama, dok je Teo Vali¢ ulozio u hardverski startup koji se bavi razvojem
dronova — Hipersferu.

Najvedi broj investicija doSao je iz Bugarske, tocnije, iz fondova akceleratora Eleven te inve-
sticijskog fonda LAUNCHub.

Eleven je u 2014. standardnu pocetnu investiciju od 25 tisuca eura, koju daje startupima
koje primi u svoj akceleracijski program, dodijelio te je ugovorio sa startupima

. Zzzzapp Wireless Ltd dobio je 10 tisuca eura follow-up investicije, a
sveukupno je iz ovog fonda u hrvatsku doslo 200 tisuca eura investicija.

LAUNCHub je prosle godine ulozio 120 tisuca eura u dva startupa — 70 tisuca eura u Ci-
nexio te 50 tisu¢a seed investicije u Greenpie.

Rijec¢ je mahom o pocetnim, seed, ulaganjima te pokojoj follow-up investiciji, a to ujedno i
ocrtava okvirnu vrijednost ulaganja u startupe u ranoj fazi razvoja, koja se u Europi, a pose-
bice regiji, vrti izmedu 25 i 50 tisuca eura.


http://www.netokracija.com/e-glas-serwantess-investicija-nenad-bakic-91504
http://www.netokracija.com/u-plug-ivan-jelusic-eleven-86612
http://www.netokracija.com/colombio-thiefscry-eleven-investicija-96475

NajviSe investicije iz SAD-a i Kine

Broj investicija po drzavama

Postotak investicija

Vece investicije, one koje se broje u stotinama tisuc¢a i milijunima, doSle su iz Madarske,
Ujedinjenog Kraljevstva, Njemacke, SAD-a i Kine, a trebalo bi napomenuti kako su iz SAD-a i
Kine dosle Cetiri od pet najvecih proslogodisnjih investicija.

Brojcano je najvise ulaganja uistinu stiglo iz Europe, njih 12, u sveukupnom iznosu od 766
454 eura, Sto iznosi 3,6 posto sveukupne investicije, iz Sjedinjenih Americkih Drzava stiglo



je 38 posto sveukupnog iznosa investicija u hrvatske startup tvrtke, dok je najvise ulaganja
doslo iz Azije — kineske investicije u dva startupa pokrivaju aproksimativho 58,4 posto sve-
ukupne ulozene sume u 2014. godini.

Kod ove geografske razdiobe investicija ipak treba imati na umu da su (isto¢no)europski
fondovi i akceleratori uglavhom su usmjereni na startupe u ranim fazama razvoja. Seed
investicije koje nude sluze kako bi mahom vrlo mlade tvrtke postavile na noge, a uz to nude
i mentorstvo ili akceleracijske programe osmisljene kako bi se ove tvrtke uhodale u poslo-
vanje.

Investicije iz SAD-a i Kine uglavnom dolaze iz VC fondova koji ulazu u mnogo zrelije startu-
pe, kojima je u tom trenutku potreban i vedi iznos da bi njihovo poslovanje moglo jos rasti.

Rijec je jednostavno o fondovima koji ulazu u startupe u razlicitim fazama, a to je nekako i
logi¢no uzevsi u obzir da je americki startup ekosustav u poodmaklijoj fazi od onog isto¢no-
europskog pa tako fondovi i investicije koje nude odrazavaju potrebe ekosustava u kojima
se nalaze.

Drzavne potpore

Drzavna ulaganja u male i mikropoduzetnike 2014. godine izostale, no to bi se ove godine
trebalo promijeniti. Za pocetak, Ministarstvo poduzetnistva i obrta otvorilo je novi pre-seed
fond od 7 milijuna kuna, pomocu kojeg ¢e hrvatski startupi koji osiguraju investicije privatnih
ulagaca i poslovnih andela dobiti bespovratne potpore u visini privatnog ulaganja, u vrijed-
nosti od 50 do 200 tisuca. Svrha ovog fonda je s jedne strane smanijiti rizik ulaganja, a s
druge pomodi tvrtkama da dodu do kapitala bez potrebe da otvaraju podruznice van Hrvat-
ske, pa bismo ove godine mogli vidjeti porast privatnih ulaganja.

Druge drzavne mjere koje su se provodile niz godina izostale su u 2014. godini, ponajvise
zbog izmjena nadlezne institucije te spajanja HAMAG-a i BICRO-a u jednu agenciju. Pocet-
kom ove godine mjere su ponovo aktivirane, a uz sredstva Europske unije potpore bi treba-
le biti vece no dosad.

Svi HAMAG-BICRO inovacijski programi su bespovratne potpore, osima RAZUMA koji je
uvjetni zajam. Od ukupno 307 projekata koje je HAMAG-BICRO ugovorio u razdoblju od
2007.- 2014. godine, 92% projekata ostvario je bespovratnu potporu, dok je 8% projekata
zadovoljilo uvjete uvjetnog zajma programa RAZUM. U tom su periodu korisnici ostvarili go-
tovo 190 milijuna kuna bespovratnih potpora i vise od 117 milijuna kuna kroz uvjetni zajam.



Neke od tvrtki koje su dosad te mjere iskoristile za rast i razvoj poslovanja te plasiranje na
trziSte su Altpro, Rimac Automobili, ShoutEm (Pet minuta), iStudio (Degordian), Azonprin-
ter, PhotoMath, Systemcom, Citus, Oradian i Mash.Me. U razdoblju od od 2007. do 2013., u

sklopu programa RAZUM, financirana su 24 tehnoloska projekata u ukupnom iznosu 117 423
760 kn.

Ove je godine kroz ponovno lansirane natjecaje RAZUM i IRCRO osigurano 37 milijuna kuna
potpora za mala i srednja poduzeca, a dio sredstava za svoj razvoj u njima ¢e zasigurno
naci i startupi.



Razlike izmedu Slovenije, Srbije i Hrvatske

Tri startup ekosustava razlikuju se po visini investicija ulozenih u lokalne startupe, ali i po
njihovoj strukturi. Slovenija daleko prednjaci, sa 60 855 500 eura koje su startupi prikupili,
slijedi Hrvatska s 21156 023, a potom Srbija s 9 470 262 eura ulaganja.

Ono 5to je posebno zanimljivo su izvori tih investicija — u Sloveniji je, prema podatcima

, 93 posto iznosa investicija doslo iz VC fondova, 4 posto Cine privatna ula-
ganja, za 2 posto zasluzni su akceleratori, 1 posto su drzavna ulaganja, a crowdfunding, iako
vrlo razvijen, u sveukupnoj sumi nije dosegao 1 posto.

U Srbiji je situacija drasti¢no drukcija — za najveci dio investicija, njih 54 posto, zasluzna je
jedna investicija i to od istrazivacke institucije — National Cancer Institute. Slijede VC ula-
ganja zahvaljujudi kojima je priskrbljeno 24 posto investicija, drzava je zasluzna za 14 po-
sto sveukupne sume, dok su startupi ulaskom u akceleracijski proces osigurali 8 posto od
ukupnog zbroja.

| u Hrvatskoj je, kao i Sloveniji, najvise investicija doslo upravo iz fondova — brojc¢ano ih je
bilo 10, a njihov sveukupan iznos cini 98,5 posto svih investicija. Privatna ulaganja slijede s
0,7 posto uloZenih sredstava, investicije akceleratora iznose 0,3 posto investicija u hrvatske
startupe, a nagrade i crowdfunding svaki po 0,25 posto.


http://www.2014.silicongardens.si/

Vrste ulaganja po broju i iznosu

Izvori investicija



Dobar pocetak 2015. s nizom ulaganja...

Pozitivan trend koji je uzeo maha u 2014. godini nastavio se i s pocetkom 2015. godine: vec
u sijecnju je u Trillenium Hrvoja Prpica ASOS Ventures ulozio , hardverski

iz Bugarske je osigurao 100 tisuca eura follow-up investicije, a otvorile su se i neke
nove opcije za podizanje ulaganja unutar drzave.

Na natjecaju Moj ZABA start zadarski startup Rentlio dobio je nagrade koju
moze iskoristiti kao pocetnu investiciju, a pokrenut je i niz novih projekata i nagrada na koje
se startupi mogu prijaviti.

| na crowdfunding sceni je nastavljen pozitivan trend, gdje je , koji koristi vlastiti
softver i periferni hardver za detektiranje koli¢ine vitamina u organizmu, u samo 23 dana
skupio 50 tisuca dolara.

Kada je rijeC o institucionaliziranim investicijama, priku-
pio je preko sredstva za financiranje projekata u svojim kohorta-
ma, koje su pocCetkom godine dobila tri projekta, SnapTap, ThoriumA+ i Tutotod, a ulaganje
ocekuje i najbolje projekte nove generacije.

Oformljen je joS jedan fond — 60 tisu¢a kuna pocetne investicije trima je startupima obe-
¢ao i novoosnovani akcelerator Frank Ventures, koje bi ove godine trebali dobiti softver za
golubare , startup koji se bavi proizvodnjom karbonskih dijelova za bicikle te
portal BiscuitPeople.

No osim toga, startupi u 2015. mogu racunati na ve¢u pomo¢ drzave pri skupljanju pocet-
nog kapitala, ali i poticanje privatnih ulaganja u hrvatske tvrtke.


http://www.netokracija.com/trillenium-asos-hrvoje-prpic-96816
http://www.netokracija.com/uplug-investicija-eleven-97297
http://www.netokracija.com/moj-zaba-start-dobitnici-2015-99695
http://www.netokracija.com/vitastiq-indiegogo-dosegnut-cilj-94960
http://zipzg.com/
http://www.netokracija.com/zagrebacki-inkubator-poduzetnistva-seedrs-50000-funti-77540
http://www.netokracija.com/pippion-akceleratorski-poduzetnicki-kamp-osijek-91254
http://www.netokracija.com/shovel-marko-carevic-99875

Metodologija i ogranicenja

Za potrebe ovog istrazivanja, kao “hrvatski startup” su uzete skalabilne tehnoloSke tvrtke
koje razvijaju vlastiti proizvod te imaju barem jednog hrvatskog suosnivaca ili su utemeljene
u Hrvatskoj. Kao investicije broje se privatna ulaganja, ulaganja VC fondova i akceleratora,
drzavne potpore i nagrade koje su posluzile kao kapital za startupe te sredstva skupljena
crowdfundingom koja su omogudila razvoj proizvoda.

Nekoliko je ogranic¢enja koja treba uzeti u obzir: ovaj se pregled temelji na javnho dostu-
pnim informacijama ili informacijama koje su sami osnivaci, fondovi i investitori podijelili za
potrebe istrazivanja investicija u regiji. Pregled financija svake tvrtke i dijeljenje informacija
o investicijama izbor su svakog fonda i tvrtke, pa smo tako postivali zelje onih koji su nam
informacije dali pod uvjetom da udu u zavrsni zbroj, ali ne budu i pojedinacno naznacene,
kao i stav startupa i fondova koji su ih odlucili zadrzati kao poslovnu tajnu.

Kako smo u izvjestaj stavili samo investicije koje su potvrdene, stvaran broj nesto je vedi od
onog ovdje prikazanog — The Core Incubator je, primjerice, ulozio u startupe u svojoj ko-
horti, no politika je inkubatora da iznose ne komunicira, a investicije su dobili josS i hrvatski
Monolith i Oradian, no nismo mogli potvrditi njihov tocan iznos.

Od tehnickih zadrski, trebalo bi napomenuti da su iznosi u ovom tekstu zaokruzeni jedno-
stavnijeg prikaza radi te da su se ulaganja vrsila u tri razliCite valute — kunama, dolarima

i eurima, a u njihovom preracunavanju je unificiranosti radi koristen tecaj od 31. 12. 2014.
godine.



Tko su startupi, a tko fondovi?

Startupi opisani u istrazivanju

Rimac Automobili je visoko tehnoloSka kompanija i proizvodac automobila koja nudi i liniju
proizvoda i usluga drugim kompanijama u automobilskoj industriji. B2B poslovanje izraslo je
u jedan od glavnih stupova na kojima je kompanija izgradena. Rimac Automobili je pri¢a o
uspjehu koja je zapocela u garazi i izrasla u tehnoloskog lidera prepoznatog diljem svijeta,
a temeljena na strasti i viziji tima pod vodstvom direktora Mate Rimaca. Zeli postati svjetski
tehnoloski lider na podrudju vozila visokih performansi s elektri¢nim pogonom.

tor koja razvija pametne uredaje namijenjene Zzenama koji im pomazu da prate svoje zdrav-

lje i aktivnost u svim fazama njihovog zivota pri ¢emu Bellabeat smatra da im nosiva tehno-

logija, kao najveci tehnoloski trend buducnosti, omogucuje da zdrav zivot i aktivnosti ucine

svojim stilom Zivota. Bellabeat je, osiguravsi investiciju od 7,5 milijuna dolara otvorio urede u
Zagrebu, San Franciscu i Hong Kongu te najavio tri nova proizvoda (Leaf, Shell i Balance).

Farmeron je SaaS rjeSenje koje pomaze farmerima Sirom svijeta upravljati podatcima o
ucinkovitosti njihovih farmi, od koli¢ine proizvodnje do zdravlja zZivotinja, povecavajuci time
koli¢inu i proizvodnju hrane potrebne kupcima Sirom svijeta. Projekt su 2010. u u Osijeku
pokrenuli Matija Kopi¢ te Marko Dukmenié. Podrzava ih niz uglednih investitora, poput eu-
ropskih i americ¢kih fondova Seedcamp, SoftTech VC, NextView Ventures te 500 Startups na
¢elu s njihovim osnivacem Daveom McClureom.

Repsly je business-to-business usluga za automatizaciju poslova na terenu i vodenje timova
terenskih djelatnika iz ureda. Repsly koristi viSe stotina klijenata u preko 50 zemalja svijeta,
a tipi¢an korisnik Repslyja su tvrtke ciji terenski djelatnici redovito obilaze klijente i obavljaju
poslove unapredenja prodaje te drugih terenskih poslova kao sto su: prikupljanje narudzbi,
slaganje proizvoda na policama, odrzavanje marketinskih materijala kod klijenata i drugih
redovnih poslova s klijentima.

Teddy The Guardian startup je koji razvija pametnog pliSanog medvjedica, opremljenog
senzorima, kako bi mogao pratiti zdravstveno stanje djece. Spojivsi najdrazu djecju igracku


http://www.rimac-automobili.com/
https://www.bellabeat.com/
https://www.farmeron.com/
http://www.repsly.com/
http://teddytheguardian.com/

s naprednom tehnologijom, Teddy the Guardian uklanja stres zdravstvenih pregleda djece,
pri mjerenju temperature, otkucaja srca i inih pokazatelja, te tako Cini rezultate preciznijima.

Codeanywhere je kolaboracijska platforma za developere koja im omogucava da svoje
datoteke te cijele razvojne okoline dijele u stvarnom vremenu. Codeanywhere je zapravo
Google Docs za developere — pokrenut u Hrvatskoj!

Madbarz je globalna fitness aplikacija za vjezbanje viastitom tezinom, koja oko sebe okuplja
veliku zajednicu ljubitelja ovog nacina treniranja. Traction Tribe, fond koji je u ovaj startup
ulozio, procijenio je vrijednost Madbarza na 6,8 milijjuna kuna.

Agrivi je svojevrstan ‘Basecamp za poljoprivredu’, odnosno sustav za upravljanje poljopri-
vrednom proizvodnjom koji poljoprivrednicima pomaze osigurati produktivnost i profitabil-
nost proizvodnje.

Cinexio je tvrtka koja razvija jednu od popularnijih apliakcija za rezevaciju kino karata u
Europi. U ovoj domeni uspostavila se kao vodedi sustav u Isto¢noj Europi, a sada planiraju
svojim uslugama osvojiti i Zapad.

Ironward je nezavisni studio za razvoj igara poznat po svojoj uspjesnici The Red Solstice, Ciji
je razvoj financiran crowdfundingom.

Greenpie je web aplikacija za nutricioniste koja automatizira proces savjetovanja pacijenata


https://codeanywhere.com/
http://madbarz.com/
http://www.agrivi.com/
http://www.cinexio.com/zagreb/now
http://www.ironward.com/
https://www.greenpie.net/

Oradian je tehnolosko-financijski startup koji razvija sustav i platformu za mikrofinancijske
ustanove za bankarenje u oblaku, a snazan fokus stavlja na korisnike i korisnic¢ko iskustvo.

Sustav koji slabo pokretnim osobama omogucava da glasovnim naredbama upravljaju svo-
jim kuc¢anstvom i tako im daje dozu samostalnosti u svakodnevnom zivotu, a ujedno razvija

inovacije u loT domeni.

Hrvatsko-makedonski startup u:Plug razvija naprednu elektricnu uti¢nicu s USB prikljuckom,
prosao je Elevenov akceleracijski program i osigurao follow-up Elevenovog fonda na prvot-

nu investiciju.

Hipersfera je hardverski startup koji razvija napredne bespilotne letjelice opremljene senzo-

rima i namijenjene nadzoru.

ThiefScry rjeSenje je koje Zeli stati na kraj kradi bicikala, a koristi Internet of Things, odno-
sno trend povezanosti svih predmeta. Sustav ukljucuje uredaj koji se postavlja na biciki,
mobilnu aplikaciju i backend.

Novinarska crowdsourcing platforma koju mogu koristiti medijske kuce kako bi aktivirale
svoje Citatelje i potaknule ih da sami kreiraju vijesti. Na taj se nac¢in mogu dojaviti novosti,
poslati fotografije, video zapisi i drugi sadrzaj.

Zzzzapp! je Wi-Fi softverska platforma koja omogucava tvrtkama i brendovima targetiranje,
aktivaciju te monetizaciju kupaca na mjestu prodaje.

Sustav koji prati vozaca i omogucuje brzu reakciju nadleznih sluzbi u slucaju prometnih
nesreca


http://oradian.com/
http://www.serwantess.com/
http://www.uplug.me/
http://www.hipersfera.hr/
http://www.bguard.me/
https://vimeo.com/106847450
http://www.zzzzapp.com/
http://www.driveangel.co.uk/

Fondovi

(Bugarska)

Bugarski akcelerator i investicijski fond sa sjedistem u Sofiji, usmjeren na ulaganja u startu-
pe u ranoj fazi razvoja. Dosad je ulozio 12 milijuna eura iz Europskog investicijskog fonda
(EIF).

(SAD)

GGV capital broji vise od desetljeca, raspolaze s pet investicijskih fondova, a ulozio je preko
2,2 milijarde kapitala, ponajvise u SAD i Kinu.

(SAD)

K5 je platforma koja mentorira, akcelerira i ulaze u startupe u ranoj fazi razvoja, posebice u
tehnoloske tvrtke koje razvijaju jedinstvene proizvode.

(Bugarska)

Bugarski fond usmjeren na startupe jugoisto¢ne Europe u ranoj fazi razvoja koji vrsi seed
ulaganja izmedu 30 i 200 tisuca eura.

(SAD)

Skupina andeoskih ulagaca sa sjediStem u Bostonu koja financira tvrtke u ranoj fazi razvoja
s velikim trziSnim potencijalom

(SAD)

SoftTech VC ulagacki je fond u Palo Altu u Kaliforniji koji je osnovao Jeff Clavier.

(Austrija)

Austrijski fond sa sjedistem u Becu koji ulaze u startupe u ranoj fazi. U novoj investicijskoj
rundi ulagat ¢e 58 milijuna eura, a Clanovi fonda preuzimaju operativne uloge u startupima u
koje fond ulaze kako biim pomogli u odredenim podrucjima poslovanja.

(Srbija)
Prvi srpski akcelerator, s korijenima u SAD-u, ulaZze u regionalne startupe jugoisto¢ne Euro-
pe.


http://11.me/
http://www.ggvc.com/
http://k5ventures.com/
http://launchub.com/
http://launchpadventuregroup.com/
http://softtechvc.com/
http://speedinvest.com/
http://startlabs.co/

TechStars (SAD)

Techstars je jedan od najpoznatijih americkih akceleratora, koji pruza startupima seed inve-
sticije te trinaest tjedana dug akceleracijski program, a svoje podruznice ima i u Londonu i
Berlinu.

Traction Tribe (Madarska)

Traction Tribe sam sebe opisuje kao nesto izmedu akceleratora i VC fonda koji se bavi seed
investicijama, a poseban naglasak stavlja na plasiranje europskih startupa na americko trzi-
Ste.

Zagrebacki inkubator poduzetnista (Hrvatska)

Zagrebacki inkubator poduzetnistva (ZIP) osnovan je 2012. godine s ciljem pomaganja
mladim poduzetnicima iz regije da pokrenu vlastiti posao, a nudi mentorstvo, prostor za rad
i podrsku. Kroz svoj program na noge je postavio mnoge domacde startupe, a zahvaljujudi
crowdinvesting kampanji ulaze u nove projekte.


http://www.techstars.com/
http://traction-tribe.com/
http://zipzg.com/

O StartLabsu

San Francisco 1355 Market Street, Ste. 488 CA 94103
Belgrade Milentija Popovica 9, Sava Centar, Serbia

“Cilj StartLabsa je napraviti most koji ce povezati talentirane struc-
njake iz Jugoistocne Europe sa znanjem i trzistem u Silicijskoj dolini.
Da bi ta veza bila jaka i uspjesna vazno je da zajednica ima podrsku
kako bi uvjeti za priljev kapitala bili dobri.

Nebojsa Lazi¢, Partner, StartLabs

StartLabs je early stage investicijski fond sa sjediStem u San Franciscu i predstavnistvom
u Beogradu. Pokrenut krajem 2013. godine, misija ovog fonda je povezati talentirane struc-
njake iz Jugoistocne Europe sa znanjem i trziStem iz Silicijske doline.

Program fonda StartLabs traje Sest mjeseci, a odabrani startupi mogu osigurati do
50.000 dolara investicije te priliku da svoje proizvode razvijaju u Beogradu i San Francis-
cu. Uz veliki broj mentora i mrezu koja raste iz dana u dan, StartLabs nastoji stvoriti unikatnu
zajednicu koja ¢e u godinama ispred nas krociti put novim, mladim poduzetnicima s ovih
prostora, na podrucju Sjedinjene Americke Drzave te Silicijske doline.

Investijski fond StartLabs do sada je organizirao nekoliko dogadanija tj. okupljanja u Beo-
gradu, spajajuci poznate eksperte i profesionalce iz svijeta marketinga, prodaje i tehni¢kog
razvoja s talentiranim poduzetnicima s ovih prostora. Fond je takoder objavio i nekoliko in-
vesticija, medu kojima su LegalTrek, Loyalis, MangoCoinz, te hrvatski Business Exchange i

CarlLock iz Slovenije.

Rad StartLabsa nadaleko je priznat u tehnoloskoj zajednice Balkana, a s pokretanjem novog
fonda — StartLabs Ventures, Zelja njegovih osnivaca da podrze jos veci broj tehnoloskih
startupa iz Srbije i regije s mentorima, iskustvom i kapitalom Silicijske doline, sada je jos
jedan korak blize ostvarenju.Vise o programu StartLabsa doznajte na !


http://startlabs.co/
mailto:info@startlabs.rs
http://www.startlabs.co

Autori istrazivanja

Ivan Brezak Brkan

Ivan je osnivac i glavni urednik Netokracije koju je osnovao 2009. Svoj novinarski rad zapo-
¢eo je u poslovnim i tehnoloskim medijima poput Buga, Lidera i TechCruncha, a kao savjet-

nik je u polju digitalnog marketinga i drustvenih mreza radio za brendove poput Microsofta,
Kolektive i Vichyja. Kao predavac i mentor Ivan je suradivao s konferencijama i organizacija-
ma Hubraum, Seedcamp, Eleven, Shift Split, How to Web i drugim, a direktor je Netokraciji-

nih vlastitih konferencija RockPaperStartups i OMGcommerce.

Tena Sojer

Tena je novinarka i blogerica na Netokraciji. Po struci antropologinja i anglistica, davno je
pocela pisati za tiskane medije, a u digitalne je vode zaplovila 2013. godine kada se pridru-
Zila Netokracijinom timu. Najdraze joj je otkrivanje inovativnih projekata i mladih perspek-
tivnih tvrtki diljem regije, a svoje istrazivacko iskustvo i ljlubav prema statistici i podatcima
koristi za proucavanje trendova i stavova u tehnoloskom svijetu.

Marko Mudrinié

Marko je urednik Netokracije za Srbiju. Prikljucivsi se timu 2012. godine, ubrzo se istaknuo
kao jedan od vodecih IT novinara u Srbiji pokrivajuci teme o internetskom poduzetnistvu,
novim tehnologijama i digitalnim trendovima. Svojevremeno je kao freelance novinar izvje-
Stavao za TechCrunch, a zvanje diplomiranog novinara stekao je 2014. godine na Fakultetu
za kulturu i medije. Strastven prema novim medijima i izdavastvu u 21. stoljecu, Marko izve-
Stava iz Beograda, mentorirajuci u slobodno vreme startupe na temu medijskog prisustva i
odnosa s javnoscu.



O Netokraciji

je vodedi nezavisni, regionalni magazin za sve koji zive za, na i od interneta —
posvecen digitalnom poslovanju (i startupima), marketingu i kulturi. Zaista duga izjava, ali
koju potvrduje:

« Legendarni vodedi svjetski tehnoloski blog TechCrunch prozvao nas je “TechCrunchom
jugoisto¢ne Europe®, dok su se svjetski mediji poput Business Insider i Huffington Posta
pozivali na nase ekskluzivne ¢lanke! Domaci pak mediji, poput Jutarnjeg lista i Tportala,
vec ih prenose godinama!

. Da smo jos 2011. osvojili WebFestovu nagradu za najbolji regionalni blog — ne tehnolos-

ki, vec¢ uopce!

« S nama rade i nase projekte, poput konferencija, kao sponzori su podrzali ne samo vo-
dedi regionalni, vec i svjetski brendovi: Paypal, Evernote, Nokia, Microsoft, Vipnet, Hrvat-
ski telekom, Zagrebacka banka, Erste banka, HBO...

Kontakt

Za sva pitanja, nadopune ili prijedloge pri¢a o startupima
javite nam se na


http://www.netokracija.com/
mailto:info@netokracija.com

